VORBEREITUNG UND DURCHFUHRUNG VON

JAHRESGESPRACHEN

Preiskampfe, Preisfokussierung des Handels und der sich daraus
ergebende Druck auf die Margen —dies ist auch 2024 wieder die
Ausgangsbasis fir die Verhandlungen mit den Einkaufsverant-
wortlichen der Handelspartner. Um hier zu einem tragfahigen
Abschluss zu gelangen, sollten Sales-Manager und
Verkaufsfuhrungskrafte optimal vorbereitet sein.

SEMINARINHALT

* Wie stellt sich die aktuelle Marktentwicklung nach
Absatzkanalen und Warengruppen dar?

*  Welche wichtigen Kennziffern verwenden lhre Handelspartner
und wie lassen sich diese Werte fir die eigene Argumentation
einsetzen?

¢ Wie sieht die ,,DNA" des Handels aus?

*  Wie werden Einkaufer trainiert und gemessen?

* Wie gehen Sie auf die unterschiedlichen Verhaltensmerkmale
Ihrer Gesprachspartner ein?

* Wasist bei der Planung und Durchsetzung von Preiserhdhungen
zu beachten?

*  Welche Kernelemente gehoren zur Vorbereitung und
Durchfihrung von Kunden-verhandlungen und
Jahresgesprachen?

* Wo liegen die versteckten ,Fallen" in den AGBs des Handels?

*  Welcher Aufbau und welche Inhalte sollten bei Bestdtigungen bei
Jahresgesprachen beachtet werden (z.B. Leistung /
Gegenleistung, Vergitungsformen und Abrechnungsarten,
Umgang mit Ubernahmen und Kontorwechsel, etc.)?

Termine und Ort

10. September 2024 | 120-17 Uhr
11. September 2024 | 10-17 Uhr

Steigenberger Airport Hotel
Unterschweinstiege 16
60549 Frankfurt a.M.

Teilnahmegebihr
595,- EUR | 1-Tages-Seminar

Kontakt und Anmeldung

M. veranstaltung@markenverband.de
T. +4930206168-38

F. +4930206168-777

Online-Anmeldung 10. September 2024
Online-Anmeldung 11. September 2024

Referent

Gerd Wolf
Rhein-Main Consulting

Alle Preise verstehen sich rein netto zuziglich der
gesetzlich geltenden Mehrwertsteuer.

Mit lhrer Anmeldung erklaren Sie sich mit unseren AGB
und Datenschutzbestimmungen gemaf3 DSGVO
einverstanden.



https://cas.markenverband.de/EventOnline/Event.aspx?contextId=C007D1BA13B1718F80DB41998432F1E2&event=0x39E06A7D211C49B6A5AEB6815CCF4006
https://cas.markenverband.de/EventOnline/Event.aspx?contextId=C007D1BA13B1718F80DB41998432F1E2&event=0xEFB559B476F44E519CC87B2279B4DFE7
http://www.markenverband.de/quicklinks_/agb/Allgemeine%20Geschaeftsbedingungen-AGB
http://www.markenverband.de/quicklinks_/Datenschutzerklaerung
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